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DIRECCIONES DE LAS ASAMBLEAS DE
OBJECION FISCAL DE EUSKAL HERRIA

* BIZKAIKO OBJEZIO FISKALAREN BATZARRA:
Apdo.: 557, 48080 - Bilbao

* COMISION DE OBJECION FISCAL DE NAVARRA:
Apdo.: 1.126; 31080 - Iruha

* GRUPO DE OBJECION FISCAL DE ALAVA:
Florida 37, 29 01005 - Gasteiz

* GRUPO DE OBJECION FISCAL DE GUIZPUZCOA:
Apdo.: 1.330, 20080 - Donostia
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robablemente haya mucha gente que se

pregunte el porqué de elegir a

GAMESA como la empresa objeto de
la denuncia que esta «Cuarta Marcha por la
Conversion de las Industrias Militares de
Euskalherria» pretende realizar, y es que, a
pesar de ser GAMESA uno de los grupos em-
presariales mas conocidos de Euskalherria,
siempre ha cuidado sobremanera (con el apo-
yo implicito de las instituciones cuando éstas
lo han creido conveniente) el mantener lo mads
oculto pobible el principal objeto de su ne-
gocio: la industria para la guerra.

Quizd pudiera considerarse simplemen-
te como anecdotico el que GAMESA tenga un
apoderamiento especial (que en la actualidad
ostenta JOSE LUIS GARCIA SANCHEZ) para
«acceder a subastas, concursos y firmar con-
tratos de todo tipo con la Direccion General
de Armamento y Material del Ministerio de De-
Jfensax.

Mais sorprendente, sin embargo, resulta
el hecho de que en las propias instalaciones que
el grupo empresarial posee en Portal de
Gamarra, exista una dependencia ocupada di-
rectamente por funcionarios del Ministerio de
Defensa. '

Pero son otro tipo de datos los que nos
hardn conocer en toda su crudeza la verdade-
ra faz militar de GAMESA, veamos algunos
ejemplos:

* Durante 1991 facturé 17.800 millones
de pesetas, un 90% de ellos en arma-
mento y material militar, de los cudles
15.100 pertenecen al capitulo de expor-
taciones, ocupando con ello el 5° lugar
-en cuanto a facturacion- entre las
empresas espanolas (tanto puablicas
como privadas) del sector militar.'

" SIPRI, Yearbook 1992

eguraski jende askok galdetuko dio
bere buruari GAMESA enpresaren
aukeratzearen zergaitia, izango bait da

aurten «Laugarren ibilaldia
Euskalherriko Industria Militarren
Bihurtzerako»-an salatuta, eta gauza zera
da, nahiz eta GAMESA talde cnpresaren
arteko enpresa 0so esaguna izan, beti zaindu
izan du bere negozioaren funtsezko gauza:
gerrarako industria. (Instituzioen
laguntasunarekin, hauek komenigarria ikusi
dutenean).

Beharbada anckdotikotzat har daiteke
GAMESAK izatea apoderatasun berezi bat
(zein gaur egun JOSE LUIS GARCIA SAN-
CHEZ-ek du) «subastetara, konkurtsoetara
eta edozein motatako kontratuak sinatzera
heltzeko Defentsa Ministeritzaren Armamen-
tu eta Materialaren Zuzendaritza Orokorra-

rekin».

Harrigarria, bederen, Gamarrako
hiribidean dituzten instalazioetan bertan leku
bat izatea, non Defentsa Ministeritzako
funtzionarioek zuzenean daude.

Baina beste datu mota batzuk izango dira
benetan agertuko dizkigutenak GAMESAren

aurpegi militarra, adibidez:

* 1991ko urtean 17.800 miloi pezeta
irabazi zituen. Honen %90a arma-
mento eta material militarrarekin.
Miloi hauetatik 15.100 esportapene-
tan, honela 5. postua lortuz Sektore
militarraren enpresa Espainolen
mailan.



* En la actualidad, el propio M’ de De-
fensa la considera «junto con la E.N.
Santa Bdrbara de Industrias Milita-
res, las empresas cabeceras del sector
de Armamento y Municion»’

#* Solo durante 1993, diversas institucio-
nes vascas han aprobado ayudas y sub-
venciones para GAMESA por un to-
tal de 15.000 millones de pesetas.’

Quiénes lo componen, quienes lo susten-
tan y potencian, y como el enriquecimiento ra-
pido basado en las guerras y las muertes que
ellas provocan, con una absoluta falta de escri-
pulos (incluido el fraude y las ventas ilegales)
han sido la politica empresarial de GAMESA,
son algunas de las cuestiones que intentaremos
esclarecer en las pdginas de este informe.

Finalmente, abundar en la necesidad de
una politica de conversion del sector que, lejos
de propiciar el cierre de estas empresas y el con-
siguiente aumento del paro laboral, sirva para
que desde las instituciones, las organizaciones
sindicales, la sociedad en general y los/las pro-
pios trabajadores/as en particular, desarrolle-
mos alternativas encaminadas a sustituir una
produccion basada en las guerras y sus muertes,
por otra, verdaderamente acorde con las nece-
sidades sociales y con las demandas de una po-
blacién deseosa de dar forma a una realidad mas
justa, solidaria e igualitaria que la actual.

Confiamos en que este trabajo pueda
ser un granito de arena en esa tarea.

“ Revista Espanola de Defensa n® 71, Enero 1994
"«Eginw 6-11-93

* Gaur egun, Defentsa Ministraria bera,
«E.N. Santa Barbara de Industrias Mi-
litares delakoarekin batera kontzidera-
tzen ditu Armamentu eta Munizio se-
ktoaren buruak.»

* 1993an hainbat Euskal Instituzioek
laguntzak eta subentzioak aprobatu
dituzte GAMESArentzat 15.000 miloi
pezetatan guztira.

Zeintzuk osatzen duten, zeintzuk
mantentzen eta potentziatzen duten eta nola
gerratan oinarritutako aberastasuna eta honek
probokatzen dituen hilak (fraudea eta
salmenta ilegalak barne), GAMESAko
politika enpresarila izan da, txosten honetan
aztertu eta argi eman nahi diegun gauza
batzuk dira.

Azkenik, sektorearen bihurtzearen
politikaren beharran sakondu, (urrun utziz
enpresa hauen iztea edo langabeziaren
haundikuntza) zein balio izan dezala
instituzio, sindikatu, gizarte eta langileetatik
aurrera atera ditzagun alternatibak,
deuzestatzen gerra eta hiletan oinarritutako
produkzioa, goratzen gizartearen beha-
rrarekin elkarlotuta dagoena eta errealitate
solidario, justu eta berdintasu bati forma
emateko eskaera egiten dutenekin.

Laguntza bat izango delakoan eginbehar
honetan.
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PROBLEMAS INICIALES PARA
EL DESENMASCARAMIENTO

Comentamos en el apartado anterior la
falta de transparencia sobre las verdaderas
actividades de este grupo empresarial, opaci-
dad conscientemente mantenida, y basada
principalmente en cuatro factores:
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vas tecnologias...) respondiendo ello
también a una prdactica tanto mas habi-
tual en estas empresas cuanto mayor es
la oposicion social a este tipo de indus-
tria.

*Un considerable dinamismo en el cam-
bio de denominacion de las empresas
ligadas al grupo, lo que hace

* La casi nula publicidad
que otorga a sus activi-
dades militares en los
medios de comunica-
cion mas populares
(prensa, radio y televi-
sion) siendo necesario
el seguimiento de las
publicaciones especia-
lizadas (revistas y
catdlogos militares bd-
sicamente) en donde el
interés por la propa-
ganda se impone al
afdn de secretismo.

ostensiblemente mas dificulto-
SO su seguimiento.

Todo ello conlleva una
dificultad anadida al ya de por
si complicado trabajo de segui-
miento de estas empresas, be-
neficiadas por la politica guber-
namental empefiada en no crear
ninglin tipo de mecanismo de
control o registro publico, don-
de necesariamente queden re-
flejadas sus actividades.

Todo lo anterior no pre-

*

En contraste con lo anterior, el empefio
demostrado en hacer ptblicas sus acti-
vidades no ligadas al «sector Defensa»,
lo que hace que el reflejo de éstas
ofrezca una imagen distorsionada de la
empresa, mas ain cuando estas activi-
dades no militares, no responden sino a
una politica de diversificacién practica-
da habitualmente por las grandes em-
presas del sector en periodos de rece-
s16n del «negocio» (es decir, disminu-
cion de las guerras y/o de su intensi-
dad) y no a una verdadera voluntad de
abandono de la produccion militar.

* En combinacién con las anteriores, el
camuflaje de diversas actividades rela-
cionadas con el «sector Defensa» tras el
«ropaje» de epigrafes mas generales
(acrondutica, electrénica, robdtica, nue-

tende ser ninguna excusa de
cara a la presentacion de los datos que aqui
aportamos®, sino simplemente, por un lado,
dejar constancia de que en buena medida
pueden ser tan solo la punta de un iceberg
mucho mas cruento (ya que hemos optado
por incluir s6lo aquéllo que podamos avalar
de una forma u otra), y por otra parte, unir
nuestra voz a la de aquéllos/as que exigen la
inmediata creacion de un registro piblico so-
bre el comercio de armamento y la desapari-
cion de la politica proteccionista hacia las
empresas armamentistas practicada por las
mads diversas instituciones y organismos.

VINCULACION
SECTOR MILITAR.

El GRUPO AUXILIAR METALUR-
GICO S.A. (GAMESA) fue constituido el
28 de Enero de 1976 por el matrimonio (ac-

INICIAL AL

7 * La obtencion de estos datos hubiese sido pricticamente imposible sin los consejos v orientaciones de d0< «vicjos enemigos» de la industria

militar: Arcadi Oliveres y Viceng Fisas



tualmente separados)
compuesto por el inge-
niero e industrial vizcai-
no JUAN LUIS ARRE-
GUI CIARSOLO y su
esposa MARIA MAR-
TINA ABENDIVAR
GAMBOA, junto con el
industrial guipuzcoano
ANTONIO MARIA PI-
NEL OSORO (que
abandonaria el grupo a
finales del 82).

Prdcticamente
desde sus inicios se fue
introduciendo en el de-
nominado «sector De-
fensa» a través de las actividades de meca-
nica avanzada y la utilizacién del control
numérico en dicho sector, valiéndose para
ello de la relacion creada entre la empresa
del grupo MECANUSA (Mecanizaciones
Numéricas SA, posteriormente
GEMONTESA -General de Montajes Elec-
trénicos SA-) y la estatal E.N. Santa Barba
de Industrias Militares.

A principios de los afios 80, y coinci-
diendo con la politica de expansion de la
industria militar promovida por el recién lle-
gado al poder gobieno PSOE (reflejada en
el caso de GAMESA en la incorporacion
como consejero de JULIO FEO
ZARANDIETA, primer Secretario de la Pre-
sidencia de Felipe Gonzélez) y al calor de la
participacion en proyectos junto con gran-
des empresas espanolas del sector de arma-
mento como son C.A.S.A. (Construcciones
Aeronduticas SA) ECIA (Esperanza y Cia.)
y la ya mencionada E.N. Santa Barbara de
Industrias Militares, surgen las nuevas em-
presas del grupo, ROBOTECSA (Robotics
Technology SA) para la introduccion y de-
sarrollo de la robética, y C.V.C. (Control
Vision Computer) incorporando tecnologias
de visidn artificial.

YA SE SABE ¢
61 QUIERES LA
PAZ, PREPARA
OTRA GUERRA

LA «<MANO NEGRA» DE LA
EXPORTACION MILITAR.

Es por esas fechas -noviembre de 1983-,
cuando GAMESA amplia su objeto social,
anadiendo al hasta entonces en vigor
«produccion, direccion y participacion en
toda clase de sociedades dedicadas a la
construccion de maquinaria y produccion in-
dustrial en general», el siguiente parrafo «asi
como la comercializacion de todo ello por
cualquier medio y forma mercantil admiti-
das en derecho, y en especial, como comi-
stonista, su importacion y exportacion...»
A partir de ese momento es cuando tiene
lugar el «gran despegue» del grupo empre-
sarial.

Sélo unos meses después de la citada am-
pliacién del objeto social, GAMESA salta a la
liz pablica al descubrirse que habia canaliza-
do exportaciones militares valoradas en mas
de 10.000 millones de pesetas para empre-
sas del grupo DEFEX ° por ser operaciones
que hay que realizar con prudencia a través
de paises intermedios hacia destinatarios
embargados, o porque no conviene
comercializarlas directamente o por conduc-

tos piblicos.”

* Grupo empresarial creado para mejorar la imagen de las empresas militares de cara a la exportacion y del que forman parte cinco empresas

piiblicas y seis privadas de las mds importantes del sector.
"VICENC FISAS, «Las Armas de la Democracia»




A mediados de los 80, a través de nue-
vos proyectos con las empresas del sector mi-
litar del grupo INI (principalmente CASA y
Santa Bérbara) se introduce en la tecnologia
de nuevos materiales, constituyendo para ello
la empresa FIBERTECNIC

Asi, s6lo durante 1985 factura 25.000
millones de pesetas, procedentes, segun di-
versas fuentes, de la comercializacion de pro-
ductos fabricados por el grupo ERT (EX-
PAL. ECIA...), Santa Barbara, v empresas
del propio grupo GAMESA (MECANUSA,

tar al mismo tiempo a los dos bandos en-
frentados (guerra IRAN-IRAK) y material
absolutamente prohibido, como es el caso
de las bombas de iperita o gas mostaza fa-
bricadas conjuntamente con EXPAL (Ex-
plosivos Alaveses) y exportadas a IRAK
como recoge un informe del «Departamento
Especial de lucha antiterrorista» del propio
Ministerio del Interior del gobierno espafol.

Asi es como, por ejemplo, sélo hasta

1987, facturo al gobierno de IRAN material
militar valorado en casi 30.000 millones de

ROBOTECSA, FIBERTECNIC, TOR-

pesetas.

NUSA Y CVC)’

CUANTAS MAS GUERRAS Y MAS
ENCARNIZADAS, MAYORES
BENEFICIOS

Pero es la segunda mitad de los afos 80
el periodo de maxima expansion del grupo
GAMESA, debido esencialmente a la practi-

Las ganancias obtenidas, por lo que sin
duda podriamos calificar de politica empresa-
rial terrorista, es lo que le permite a finales de
los 80 acometer una primera gran ampliacion
de capital (pasando de 7 millones y medio a
225 millones) al mismo tiempo que (siguien-
do la politica practicada por las empresas del
sector militar ante el periodo de reduccion de
conflictos -y por lo tanto negocios- militares

del momento) iniciar una
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ca de una politica empresarial basada tanto
en el fraude (entre 1986 y 1987 obtuvo en
Portugal licencias fraudulentas de expor-
tacion de material militar por un valor su-
perior a los 10.000 millones de pesetas)
como en la exportacion a paises en conflic-
to, a pesar de la prohibicion expresa de los
Organismos internacionales (utilizando
para ello a paises interpuestos como Libia
o Filipinas), con los agravantes de expor-

i
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=y politica de diversificacion,
creando una serie de empre-
sas ligadas al sector prima-
rio.

Pero el grupo diri-
gente de GAMESA, tiene
claro que es la industria
militar la que le permite el
rapido enriquecimiento
(por supuesto a ellos, ya
que habria que preguntarse
qué riqueza ha creado en el
tejido socio-laboral de Eus-
kadi, salvo el hecho de tener el «honor» de fi-
gurar en diferentes listados como la zona que
acoge a tan importante empresa de creacién
de muerte), y en ella sigue basando su estra-
tegia empresarial.

()

Asi, a primeros de los noventa, y en
«joint-venture» con MBB (perteneciente al
potente grupo alemdn DAIMLER BENZ cuya
produccién bdsica es también la militar) cons-



tituye la empresa SIMESA (Sistemas de
Microelectrénica SA) dedicada principal-
mente a la electréonica militar y a la fabrica-
cion de hibridos para la aviacion militar.

LA ENTRADA EN LA CORPORA-
CION IBV: MAS DE LO MISMO

Durante 1992, la entrada del grupo em-
presarial en la Corporacién IBV (compuesta
por IBERDROLA y el BANCO BILBAO
VIZCAYA) que se hace con el 80% del capi-
tal social de GAMESA, tiene también impor-
tantes consecuencias: por un lado, las empre-
sas ligadas al sector primario que se habian
ido constituyendo dentro de la politica de di-
versificacion antes comentada, dejan de per-
tenecer al grupo GAMESA (aunque se inte-
gran en otra corporacion, CORPORACION
LORPEN, manteniendo, sin embargo casi
idénticos sus Consejos de Administracion) vy,
por otra parte, el nuevo impulso (dentro de la
estrategia de la Corporacion IBV de intentar
hacer de GAMESA la cabeza del sector de
nuevas tecnologias) a la politica de constitu-
cién o adquisicion de empresas de alta tecno-
logia, eso si, siempre de una forma u otra
ligadas al sector militar.

Asi, en 1992, a través de la compra del
60% de su capital, incorpora al grupo a la em-
presa ARIES COMPLEX SA, hasta entonces
ligada al holding ARIES INDUSTRIAL Y
NAVAL SA perteneciente a AFARMADE
(Asociacion de Fabricantes de Armamento
y Material de Defensa, y verdadera patro-
nal del sector)

Al mismo tiempo,

La continuacién de esta politica de pro-
duccién militar tras la entrada en la Corpora-
cioén IBV, no es en absoluto extrafia, ya que a
esta Corporacién también pertenece ITP (In-
dustria de Turbo Propulsores, fundada especial-
mente para la fabricacién espanola del Futuro
Avion de Combate Europeo), siendo GAME-
SA e ITP las dos fabricas de produccién mili-
tar mds importantes de Euskalherria y al mis-
mo tiempo las empresas cabeceras de la Cor-
poraciéon IBV, (al menos en cuanto a benefi-
cios se refiere), durante 1993.

Por eso no resulta raro entender que los
socios de dicha Corporacién (Iberdrola y el
Banco Bilbao Vizcaya) se hayan decidio a in-
vertir en GAMESA, ampliando su capital a fi-
nales del 93 en 2.400 millones, pasando éste a
suponer 2.737.500.000 pesetas.

GAMESA = Granadas, Armas,
Municién y Explosivos S.A.

Hay quien afirma que la ligazén de
GAMESA con la produccién militar existio tan
s6lo durante una determinada época (afios 85-
87 principalmente) y que desde entonces esta
relacion practicamente no existe.

Nosotros/as insistimos en que éste sigue
siendo el objeto principal de su negocio y que
en realidad GAMESA podria perfectamente
traducirse por «Granadas, Armas, Municién y
Explosivos SA». Veamos algunos datos que asi
lo demuestran:

Un rdpido vistazo a los anuarios del
SIPRI ® de los dltimos afos, constata una vez
mas lo hasta ahora comentado:

y durante ese mismo ano Afo | Puesto | VentaArmas Total Ventas | %Armas ‘ Empl.
92, y tal y como se reco- 1988 6 100 125 | 80 450
noce - I >mo- !

, €n:la propia meme 1989 3 12 15 | 80 580

ria del grupo «se ha pro- | |-
ducido un importante s € 1 | L | o | 89
aumento de la actividad 1991 5 16 17,8 90 624

en el a{'ea.de la.s Nt
telecomunicaciones mi-
litares»

1. Los datos de 1988 son en millones de ddlares
2. Los datos de 1989, 90 y 91 son en miles de millones de pesetas de cada afio respectivo
3. La columna de «puesto» es el lugar que ocupa entre las empresas espafiolas de fabricacién militar

¥ Instituto de Investigacién para la Paz de Estocolmeo, fiable incluso para las revistas militares, tal y como recoge el n® 189 de Marzo de 1994 de la

Revista «Defensa»




Su lectura es clara, de 1988 a 1991 (am-
bos inclusive) GAMESA ha facturado casi
70.000 millones de pesetas, de los cuales mas
de un 80 % han correspondido a produccion
militar.

Al mismo tiempo, y segin la misma
fuente, es importante resefar que de los
17.800 millones que durante 1991 facturé
GAMESA, 15.100 fueron en exportacio-
nes, lo que para la propia GAMESA es un
dato claro de su «vocacion internacional»’.

Lo grave del asunto es que esa voca-
cién internacional en realidad lo que esconde
es el «buitreo» més deleznable sobre aquellos
gobiernos (generalmente de los paises menos
«desarrollados») que por estar en guerra o
proximos a ella, o practicar un régimen dicta-
torial, empefian buena parte de sus presu-
puestos en la adquisicién de armamentos, atin
a costa de con ello empobrecer terriblemente
a sus sociedades

Asimismo, en lo que al mercado inte-
rior se refiere, es de destacar que a pesar del
«bajo nivel de contratacion existente en el
sector» del que se quejan en su Memoria-92
los responsables de GAMESA, la evolucion
de la cantidad obtenida por contratos de Ad-
judicaciones de Concursos del Ministerio de
Defensa, no refleja tanto esa crisis, al menos
en su caso:

*1992: 500 millones de pesetas

*1993: 900 millones de pesetas

* Enero 1994: 2.000 millones de pesetas

En este capitulo de las Adjudicaciones
de concursos es nuevamente una de las em-
presas cabeceras junto con ITP (Industria de
Turbo Propulsores) y SAPA (Sociedad Ano-
nima Placencia de las Armas).

Finalmente, ya no es que lo afirmemos
nosotros/as, sino que hasta la propia revista

oficial del Ministerio de Defensa '°, reconoce

en una reciente publicacion que GAMESA es
una de las 45 compaififas, tanto publicas
como privadas, que por el volimen de activi-
dad a €l dedicado se considera perteneciente
al «Sector Defensa».

No es de extrafar que asi sea después
de echar un vistazo al ANEXO T de este in-
forme, en el que se recogen algunos de los
productos comercializados y/o fabricados por
GAMESA, que por todo ello figura en el Re-
gistro de la Direccion General de Armamento
y Material del Ministerio de Defensa con €l
siguiente niimero: 0198B/2026"

! «Catdlogo de las Industrias Espafiola de Defensa», AFARMADE Diciembre-93

" «Revista Espanola de Defensa» n” 71, Enero 1994

' «Catilogo de las Industrias Espafola de Defensa», AFARMADE Diciembre-93




Hemos visto hasta ahora, como a pesar
de sus esfuerzos por ocultarlo, GAMESA es
un grupo empresarial dedicado a la produccion
militar principalmente.

. Qué ocurre entonces con el proyecto del
EMB-145, que a tenor de las declaraciones
grandilocuentes parece que va a marcar en bue-
na medida la cuenta de resultados y el futuro
de GAMESA? ;No es éste, al menos aparente-
mente, un proyecto civil apoyado y subvencio-
nado por todo tipo de instituciones puiblicas?"?

Recopilando, y analizando la informa-
¢ion obtenida descubriremos también la faz
militar del EMB-145.

LA FIRMA DEL CONTRATO:

El 25 de Marzo de 1993, los diferentes
medios de comunicacion, destacan una impor-
tante noticia economica: «Representantes de
GAMESA vy el vicelehendakari del Gobierno

Vasco JON AZUA, firmaron ayer en Brasil un

contrato para el disefio y fabricacion de diver-
sos componentes del nuevo modelo de avion
EMB-145 de la compaiiia brasileiia EMBRAER
(...) ello permitird « GAMESA una facturacion
de 100.000 millones de pesetas y la creacion de
300 puestos de trabajo directos en la empresa
vitoriana, y unos 700 indirectos en otras sumi-
nistradoras si, como prevee EMBRAER, se
construyen al menos 400 unidades del EMB-
145.

(...) El acuerdo firmado contiene un com-
promiso de inversion de unos 15.000 millones,
y un protocolo por el que el Gobierno Vasco se
declara dispuesto a apoyar la financiacion de
esas inversiones.

*Mids datos sobre estas subvenciones en el Apail
informe

" Revista «Tecnologia Militar» n® 1, 1992

" «Egin» 1-4-93

1% «El Correo» 1-4-93

* «El Mundo» 1-4-93
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(...) El EMB-145 serd un avion de trans-
porte regional con capacidad para mds de 50
pasajeros».

PERO, ¢QUIEN ES EMBRAER?:

Muy euféricos por la importante noticia,
la inmensa mayoria de los medios se olvidan
de investigar quién es esta empresa brasilefna
que ofrece tal oportunidad de negocio a
GAMESA, y sin embargo, ahi reside la clave
del asunto. Veamos.

EMBRAER (Empresa Brasileira de Ae-
ronautlca.SA) es una empresa estatal brasilefia
conocidisima, basicamente poruna razon: «Es
la industria militar mds tmvortante de
Sudamérica»" g

Pero ademads de ello, EMBRAER es tam-
bién la empresa que en 1989, tras la firma de
un acuerdo con «DyE» (Dufaiturria y

- Estancona) condujo al cierre a esta empresa de

Durango, tras dejarle con una deuda de 1.400
millones, debido a una fuerte crisis por la que
atraveso la empresa brasilena. '

Sin embargo, tanto las declaraciones
del Sr. ARREGUI CIARSOLO «EMBRAER
cuenta con una posicion financiera solida
después de haber modificado su estrategia
empresarial»", como las del Consejero de
Industria Sr. AZUA «<EMBRAER es una em-
presa con una buena situacion financie-
ra»'®, parecian sefalar una notable mejoria
en la salud financiera de la empresa brasile-
fa.

Pero los datos se encargan de desmentir-
lo con rotundidad:

I'SOE Y PNV» del Capitulo «LOS MERCADERES DE LA MUERTE» de este mismo




# 1990: «La empresa aerondutica brasile-
fia, se va a someter a unda reestruc-
turacion que reducird su planti-
lla de 12.539 a 8.545 empleados,
tomando adicionalmente diversas
medidas para cortar las inversio-
nes y los gastos en unos 50 millo-
nes de délares» "’

#1992 «Durante 1992 EMBRAER per-
dié cerca de 30.000 millones» '*

# 1993: «La brasileiia EMBRAER en si-
tuacion precaria, debe 900 millo-
nes de délares (...) la compaiiia
puede ser privatizada, opcion
fuertemente contestada por los
militares brasilefios» "

Y ¢QUE ES EL EMB-1457:

Hasta el momento de escribir estas lineas
s6lo ha trascendido que se trata de un avion de
transporte regional, pero tanto GAMESA como
su aliado el Gobierno Vasco, han olvidado co-
mentar dos importantes aspectos:

1.- No es ningtin nuevo modelo, yaen 1990,
la situacion financiera de EMBRAER «se
agravé por las necesidades de financia-
cion del nuevo reactor de transporte
EMB-145, al que van destinados 225
millones de ddlares (98 correspondientes
a 1990)» *°

2.- Es un avién de transporte regional, si,
pero con dos versiones, civil y militar
(prictica habitual en las empresas de ae-
rondutica militar como es el caso del C-
235 de la espafiola C.A.S.A.), como lo
demuestran las ldminas *' de ambas ver-
siones entre cuyas diferencias se encuen-
tra, por ejemplo, la del lugar de ubica-
cién de los motores.

Todo parece indicar que esta apuesta por
la aerondutica militar tendrd su continuidad
proximamente en un contraro que GAMESA
negocia en la actualidad con la empresa cana-
diense «xBOMBARDIER»* cuyo nombre por
si solo indica claramente la especialidad aero-
ndutica que desarrolla.

7 Revista «Defensa» n® 153, Enero-91

* Diario «EXPANSION» 3-5-93

" «Empresa XX1» 1-Noviembre-93

M Revista «Defensa» n® 153, Enero 1991

3 Laminas suministradas por EMBRAER, C.P. 343-12227-901 SAO JOSE DOS CAMPOS - SAO PAULO - BRASIL

2 «EXPANSION» 23-3-94
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Hemos intantado hasta ahora descubrir
el verdadero rostro del negocio que sustenta al
Grupo GAMESA, esto es, la produccion para
la muerte. Pero en este caso, como en la practi-
ca totalidad de la industria militar, el auge de
la empresa y la misma existencia de sus nego-
cios, no serfan posibles sin el apoyo tanto poli-
tico como econémico de los verdaderos inte-
resados en este asunto: los poderes politicos y
financieros.

El dia que desde estas instancias de po-
der -mas alld de declaraciones grandilocuentes-
se decidan a apostar por la resolucion pacifica
de los conflictos, por el didlogo entre los pue-
blos, con una verdadera cooperacién con los
paises menos desarrollados (; hasta cuando ten-
dremos que aguantar que los Fondos de Ayuda
al Desarrollo se utilicen, en contra de su pro-
pia naturaleza, para la financiacion de las ex-
portaciones de armamentos?), podremos em-
pezar a hablar del inicio del fin del militarismo
econdmico, y por tanto, en buena parte, de los
conflictos bélicos.

Mientras tanto, nuestro papel tal vez deba
centrarse en desvelar las organizaciones y per-
sonas realmente implicadas en sustentar la fa-
bricacién de guerras -esto es, politicos,
financieros y empresarios- y abrir cauces de en-

Juan Luis Arregui

Joseba Grajales

* «EL DINERQ DEL PODER», José Dia Herrera/Ramon Tijeras

tendimiento y colaboracién con trabajadores y
trabajadoras, para desarrollar alternativas rea-
les a esa produccidén que, cstamos seguros,
ellos/as son quienes mds aborrecen.

En los préximos apartados intentaremos
dejar clara también en el caso de GAMESA
(en numerosas ocasiones extrapolable también
a otras industrias militares en Euskalherria) la
absoluta complicidad mantenida tanto por el
PSOE como por el PNV, asi como los intere-
ses economicos del Banco Bilbao Vizcaya e
IBERDROLA y los nombres concretos del gru-
po directivo de GAMESA, responsables direc-
tos todos de su criminal actividad empresarial.

PSOE Y PNV

«Con la llegada del PSOE al poder,
todos los negocios, incluidos los de las ar-
mas, empiezan a cambiar de manos. Se im-
pulsa la industria de armamento como «lo-
comotora» de la economia del pais. Los be-
neficios de los grandes negocios, sin embar-
go, vienen a engrosar s6lo las vias de finan-
ciacién del partido, (...) o se quedan en los
bolsillos de los mds destacados empresarios
afines al partido en el poder».*™

Esta afirmacion tan clara y rotunda tiene
su constatacién en el caso concreto de
GAMESA: ;Cémo una pequefia empresa cua-
si-faimiliar consigue en poco tiempo ir crean-
do una red de relaciones con las grandes em-
presas estatales del «sector Defensa» hasta lle-
gar a depositar éstas su confianza en GAMESA
a la hora de comercializar las «exportaciones
delicadas»?

El nexo de unién que aclara este inte-
rrogante, tiene en su orlgen un nombre: JU-
LIO FEO ZARANDIETA, «ex secretario
de la Presidencia del Gobierno, uno de los
hombres de mayor confianza de Felipe
Gonzdlez y amigo personal de Juan Luis




Arregui, al que éste contraté como Asesor de
GAMESA, pagdndole una némina anual de
40 millones por llevarle las relaciones publi-
cas».** Es justo en estos afios de «asesora-
miento» de JULIO FEO, cuando GAMESA
lleva a cabo sus mds importantes operacio-
nes, entre ellas la de la facturacion de 29.700
millones de pesetas al gobierno de Irdn, por
la venta, entre otras cosas, de 36.880 tonela-
das de proyectiles.

Pero esta politica de apoyo a la in-
dustria militar no es ajena al PNV, que,
trasladando a la Comunidad Auténoma
Vasca el ejemplo aprendido de sus fu-
turos socios de gobierno, se dedica
también a potenciarla.

Vemos  asfi
como MARCOS
VIZCAYA RETA-
MA, portavoz del
PNV en el Congreso
de Diputados duran-
te las primeras legis-
laturas, pasa a des-
empeifiar cargo de
responsabilidad en el
Consejo de Adminis-
tracion de ESPE-
RANZA Y CIA.
(ECIA), otra de las
«relevantes» empresas
vascas del sector de ar-
mamento.

Del mismo modo GAMESA, la actual
«nifia mimada» del Gobierno Vasco se bene-
ficia sustancialmente de la politica de ayuda
y subvencién a la industria militar que el eje-
cutivo auténomo impulsa. Asi, y como reco-
nocia hace unos meses el propio Consejero

de Trabajo, Paulino Luesma «Dieciséis em-

* «EL DINERO DEL PODER» José Diaz Herrera/Ramén Tijeras
= «Eginy, 7-12-93

presas de la Comunidad Auténoma recibie-
ron ayudas directas, sin pasar por los pro-
gramas oficiales de ayudas establecidos, y
que fueron costeados con cargo a los presu-
puestos del ejecutivo vascongado, en concre-
to por los departamentos de Industria y Tra-
bajo»?j

Entre 1986 y 1992 estas 16 empresas
recibieron s6lo por parte de la Consejeria de
Trabajo (Industria no hizo piblica la
cantidad a la que tuvieron acceso

estas empresas, que podria supe-
rar ampliamente la cifra global
entregada por Trabajo), cerca de
75 millones de pesetas. Pues bien
el detalle que «olvidé» el Sr.
Luesma, y que tampoco supieron
apreciar los medios de comunicacion
es que TODAS Y CADA UNA DE
ESAS 16 EMPRESAS PER-
TENECEN AL GRUPO
GAMESA.

Por si esto fuera
poco, tal y como denun-
cian los trabajadores de
GEMONTESA? (an-
tigua empresa del gru-
po a la que éste ha aboca-
do al cierre por no realizar
nuevos pedidos) durante
1993 las diversas institu-
ciones (Gobierno Vasco,
Diputacion Alavesa y
\ Ayuntamiento de Vito-

ria, entre otras) aproba-
ron ayudas y subvenciones a GAMESA por
valor de 15.000 millones de pesetas *', lle-
gando hasta el extremo de la constitucion de la
empresa «DESARROLLOS AERONAUTI-
COS» participada por GAMESA (70%) y el
Gobierno Vasco (30%).

" GEMONTESA (General de Montajes Electrénicos SA) fue una de las empresas del Grupo Gamesa que particié mas activamente en la
tabricacion de proyectiles para su posterior venta en la guerra Irdn-Irak. «Casualmente» mientras esta empresa entra en crisis su

MMLMLIQLO ALONSO GUTIEB.BEZ. CMW en Enero de 1993 una nueva emgresa «ALTA SERIE SA» dedicada

7 «Egin» 6-11-93



LAS ENTIDADES FINANCIERAS
Y LOS EMPRESARIOS

No nos extenderemos aqui, puesto que
se hace en otro apartado de este informe® en
detallar el especial interés mostrado por la Cor-
poracién IBV en la inversion en el sector mili-
tar industrial, simplemente sefialar que esta po-
litica inversionista, al menos en lo que al Ban-
co Bilbao Vizcaya se refiere, no se limita a
nuestras fronteras, encontrando participaciones
de la mencionada entidad financiera en otras

grandes empresas del sector como son
C.A.S.A., INDRA y AERONAUTICA INDUS-
TRIAL.

Por lo que se refiere al «grupo dirigente
de GAMESA»? tampoco parece necesario re-
calcar su papel de «mercaderes de la muerte»,
unas muertes que les reportan pingties benefi-
cios, como los resultantes de la reduccion de
capital de 187.500.000 pesetas efectuada en
Septiembre de 1990, que se repartio de la si-
guiente manera:

# JUAN LUIS ARREGUI CIARSOLO .............. 125.075.000 PTAS,
# JOSEBA MIKEL GRAJALES JIMENEZ......... 10.875.000
*CAYETANO ABENDIVAR GAMBOA .......... 40675000 *
#FRANCISCO JAVIER LOPEZ GORRIZ .......... 10.875.000  *

O e Tious TRIA
HrMAMENTISTICA:

**Ver apartado: «La entrada de la Corporacidén [BV: mis de los mismo

————————

s MVER?
FELIZ
PORQUE SE

OVE HE GREADO

* Ver relacidn detallada en el ANEXO II; «<EL GRUPO DIRIGENTE DE GAMESA»
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No quisiéramos convertir este informe
en una mera denuncia de la politica empresa-
rial practicada por el grupo GAMESA vy por
los poderes publicos y financieros que le sus-
tentan. Nuestra intencién es principalmente
llamar la atencién de la sociedad vasca ante
una realidad que nos rodea y que parece pre-
ferimos obviar: la relacion de las fabricas de
armamento con el origen de las guerras y sus
muertes, con el expolio de los paises menos
desarrollados y con la destruccion del medio
ambiente.

Pero esta llamada de atencion, lo que
verdaderamente pretende es
constatar la necesidad de un tra-
bajo colectivo, cada cual a su
nivel, para desarrollar alternati-
vas enmarcadas en un proceso
de transformacién social nece-
sario, y no en el simple cierre
de esas fdbricas y la climina-
cién de sus puestos de trabajo.

Para mejor entender la ur-
gencia de ese proceso de
transformacion, nos parece con-
veniente intentar dibujar ante-
riormente, aunque sélo sea en
unas breves pinceladas, el pa-
norama internacional en estas
cuestiones.

LA SITUACION TRAS
LA IMPLANTACION
DEL «NUEVO ORDEN
MUNDIAL>

La crisis, y el cierre en
muchos casos de las empresas
de armamento, son debidas en

_ buena medida a la reduccioén de
| los Presupuestos de Defensa,

tanto europeos como norteamericanos, deri-
vados del final de la «guerra fria» como con-
secuencia de la desaparicion del angustioso
equilibrio de la «paz atémica» impuesto por
el orden bipolar reinante en el mundo hasta
1989.

El «nuevo orden mundial» instaurado
por Estados Unidos tras la «guerra del Gol-
fo» ha supuesto profundos cambios en la po-
litica imperialista de las grandes potencias.

Hasta la caida del llamado «bloque del
Este» cualquier conflicto en el mundo adqui-




ria de inmediato dimensiones internacionales
al ser atizado e instrumentalizado por esas
grandes potencias, que vefan en el comercio
de armas que las guerras conllevan y la de-
pendencia econdémica y politica que provo-
can (no olvidemos el negocio que suponen
los créditos para la compra de armamentos,
aunque se hayan presentado habitualmente
como una forma de «ayuda fraternal») el mé-
todo mds simple y rdpido para su enriqueci-
miento.

Hoy dia, sin embargo, no sélo Moscu y
Pekin, sino también Washington, han consta-
tado tanto la dificultad politica de conquistar
mas parcelas en el mercado mundial median-
te la intervencién militar directa, como el he-
cho de que en las dltimas décadas los unicos
paises que han prosperado econémicamente
de una forma ostensible, son aquéllos que
tras la Segunda Guerra Mundial no participa-
ron activamente en el «juego de la guerra»,
como evidentemente demuestran los casos de
Alemania y Japon.

Consecuencia de todo ello es el que las
grandes potencias capitalistas hayan pasado
ha considerar al «trifico de armamentos»
como una fuente secundaria de ingresos, cen-
trando ahora sus espectativas en organismos
como el Banco Mundial o el Fondo Moneta-
rio Internacional, mejores defensores de sus
intereses, con la ventaja afiadida de un menor
coste politico-social.

Este «cambio de rumbo» ha venido
acompafiado de una operacion cosmética que
intenta mostrarnos la «conversiéon moral» del
capitalismo, y su decidida apuesta por una

«politica de paz», utilizando para ello formas
de marketing tan aparatosas como las «mi-
siones de paz» de los ejércitos de la ONU en
Africa, Asia y Latinoamérica.

Hay que resaltar, sin embargo, que esta
repentina «preocupacion por la paz y la ayu-
da humanitaria» no responde sino, politica-
mente, a un denodado esfuerzo por «lavar la
cara» de los cada vez mds denostados ejérci-
tos, y. econdémicamente, al cumplimiento de
una de las recomendaciones del Banco Mun-
dial, que invitaba a las potencias capitalistas
a «reducir los gastos militares, invirtiéndolos
(y realmente ésta es la palabra adecuada) en
el desarrollo del Tercer Mundo».

LA ADAPTACION CAMALEONICA
DE LAS POTENCIAS CAPITALIS-
TAS

Légicamente, esta nueva situacion no
ha supuesto ninglin cambio profundo en las
raices del funcionamiento del sistema capi-
talista que sigue y seguird basdindose en la
explotacion, pero si le ha obligado a modi-
ficar, tan camalednicamente como acostum-
bra, algunos de sus «rostros mas impre-
sentables».

Quienes dirigen el «Nuevo Orden Mun-
dial» saben muy bien que buena parte de las
guerras del futuro tendrdn su origen y locali-
zacion en la posesion de las materias primas
(gas, petrdleo, agua...) de los «paises del Ter-
cer Mundo». Este hecho marca tres impor-
tantes nuevos aspectos en la politica militar
industrial.




1. Sofisticacion armamentistica

«Diversi-
ficaciény»: La intervencion militar en es-
tos conflictos localizados no requerird la
participacién de grandes ejércitos y arma-
mento pesado, sino (como ha demostrado
la guerra del Golfo) la utilizacion de ma-
terial militar muy sofisticado, que tras un
par de operaciones contundentes posibili-
te una rapida victoria. Claro estd, la inter-
vencion se dard siempre que la victoria
conlleve algin claro beneficio (el control
de alguna materia basica como el petré-
leo en el caso de Kuwait), si no, no tendra
lugar (guerra de los Balcanes).

Por ello la actual politica militar in-
dustrial es la de abandonar en gran me-
dida la produccion militar cldsica, vol-
cando sus intereses ¢ inversiones en de-
terminados sectores tecnoldgicamente
punteros (aerondutica, electrénica, infor-

2. Los «pacificadores» ejércitos internacio-

nales: Los costes politico-sociales antes
comentados, imposibilitan la intervencion
directa de estas potencias. Surge asi el
nuevo papel encomendado a la ONU y a
la OTAN, cuyos ejércitos son presentados
como pacificadores, cuando en realidad su
mision consiste en transformar las hasta
ahora denominadas «guerras imperialis-
tas» en «misiones humanitarias», ademas
con un beneficio afadido, y es que esas
intervenciones en vez de ser costeadas por
las grandes potencias instigadoras, repar-
tirdn sus costes entre todos los paises
pertenecientes a las mencionadas organi-
zaciones internacionales.

Se corre asi un grave riesgo de que el
falso lenguaje «pacifista y humanitario»
de quienes siguen ostentando el poder
convenza a ciudadanos ingenuos siem-
pre dispuestos a asumir
cl discurso de los pode-
rosos.

3. Internacionalizacion y
concentracion industrial:
La producciéon militar,
tanto por la crisis que
provoca la acumulacion
actual de armamento
convencional, como la
necesidad de inversion

AVA
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tecnologica que el arma-
mento futuro requiere,

MiLLox
123 AV

tiende (y cada vez lo
hard en mayor medida) a
concentrarse en unas po-
cas empresas multina-
cionales constituidas por
la asociacién de las

matica, robdtica...) que permitirdn apa-
rentar una decidida apuesta por la indus-
tria civil, a sabiendas de que los produc-
tos e investigaciones por ellos desarro-
[lados, contardn rdpidamente con una
aplicacion en el sofisticado campo mili-
tar actual. En esto consiste a grandes ras-
gos la tan cacareada «Diversificacion»
emprendida por muchas de las grandes
empresas armamentisticas.

grandes empresas del
sector de aquellos paises (de nuevo las
grandes potencias) que hasta ahora se
han dedicado con mayor empefio a esa
produccion militar, intentando al mismo
tiempo, abrir nuevos mercados en zonas
muy concretas del planeta como sucede
actualmente con Extremo Oriente.

Un ejemplo claro de esta politica in-
dustrial de concentracién internacional’,



es la reciente creacion por la Comuni-
dad Econémica Europea del «Mercado
Europeo Unificado de Armas», cuya
consecuencia mds directa serd -estd
siendo- la de conducir directamente al
cierre y despido de trabajadores a las
hasta ahora habituales pequenas empre-
sas del sector.

LA ADAPTACION DE GAMESA A
LA SITUACION ACTUAL

Tal y como puede deducirse de lo refle-
jado en este informe, el grupo GAMESA se-
ria un claro ejemplo del poder camaleénico y
las operaciones de maquillaje emprendidas
por algunas de las empresas vascas de arma-
mento.

Asi, por ejemplo, su entrada en la
Coporacion IBV le ha permitido presentarse
ptblicamente como la empresa cabecera den-
tro del sector de nuevas tecnologias, es decir,
aquellas en las que, como acabamos de comen-
tar, se basan los sofisticados armamentos ac-
tuales.

Por otra parte, también estd iniciando
su internacionalizacién, constituyendo para
ello diversos «joint-venture» o colaboracio-
nes con importantes empresas extranjeras del
sector «defensa» (MBB, EMBRAER, posi-
blemente BOMBARDIER...), o participando
en grandes proyectos internacionales (como
por ejemplo el del Nuevo Avién de Combate
Europeo «NEFA»).

[gualmente, dentro del grupo empresa-
rial, la politica actual es la de constituir em-
presas, que dentro de la estrategia de
«diversificacién» anteriormente analizada, se
centren en sectores como la aerondutica (GA-
MESA AERONAUTICA, PRODUCTOS
AERO-NAUTICOS DE EUSKADI...), la
electronica (SISTEMAS DE MICROELEC-
TRONICA), robética (ROBOTECSA) o in-
genieria de sistemas (INGENIERIA DE
TECNOLOGIA AVANZADA).

Finalmente, siguiendo la corriente ac-
tual, ha comenzado los contactos para su in-
troduccion en el mercado de los paises de
Extremo Oriente (Thailandia, Coreas,
Taiwan, y China principalmente)

NO3 MATAN DE HAMBRE
PARA COMPRAR ARMAS
COM LAS QUE DEFENDERNOS

" Un paso previo a esta concentracion internacional es la concentracion «nacional», como estamos viendo claramente en el Estado espafiol en los

casos de empresas como Santa Birbara, Bazin o Unién Espaiiola de Explosivos, que cierran buena parte de sus factorias para concentrar la

produccién en sélo unas pocas.
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En trabajos anteriores sobre «La industria
de armamentos en Euskalherria», desde el Co-
lectivo «Gasteizkoak» hemos tratado de definir
las lineas generales de lo que supone la alterna-
tiva de la Conversion de la industria militar en
industria civil de utilidad social, en este infor-
me sobre GAMESA no queremos dejar pasar la
oportunidad de profundizar en algunos de esos
aspectos, intentando dibujar también algunas de
los posibles caminos a emprender para su con-

g5m

seécucron.

DIFICULTADES PARA LA CON-
VERSION

Entre las diversas propuestas de desarme,
la Conversion es una de las mas polémicas. En
primer lugar, porque para que tenga lugar nece-
sita de la voluntad politica de los/las gobernan-
tes (tanto locales como estatales) y de un pro-
ceso democritico participativo de todas las par-
tes implicadas (empresarias/os, trabajadores/as,
ingenieros/as, poblacién en general...).

En segundo lugar, porque afecta a muiti-
tud de intereses creados:

* los del complejo militar industrial, que
ven en peligro su, hasta ahora, privilegia-
da situacion

* los propios trabajadores/as, ante la ame-
naza de desaparicion de sus puestos de
trabajo

* de las/los habitantes de las zonas en las
que se concentran las empresas militares,
que contemplan con angustia el hundi-
miento de la actividad econdmica e in-
dustrial de esas dreas.

Sin embargo, las dificultades para la con-
versidn no se pueden considerar principalmen-
te de cardcter técnico, sino esencialmente poli-
tico.

Michael Renner, cuya lectura recomendamos.
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El presupuesto armamentistico mundial
(calculado en un billon de délares por ano) pa-
rece haber tocado techo, sin embargo, las insti-
tuciones cientificas, industriales y burocraticas
interesadas en perpetuar a cualquier precio la
carrera armamentistica, permanecen intactas.

En contraste con esta situacion, la conver-
sién econémica implica necesariamente una re-
distribucion de esos exacerbados presupuestos
militares, destinandolos a finalidades sociales
cuyas carencias son evidentes. Esta cuestion no
puede ser abordada como un problema mera-
mente contable (traslados de fondos de una par-
tida a otra) sino de adaptacion a los criterios y
necesidades civiles de la produccién, investiga-
cion y métodos de administracién de la indus-
tria militar.

La conviccion de que es posible tener al
mismo tiempo, fusiles y mantequilla en canti-
dades ilimitadas, tiene sus raices en la experien-
cia estadounidense de los afios 40, cuando el
gasto militar facilito la salida a la situacion de
depresion econémica. Pero hoy es evidente
(como los ejemplos de Alemania y Japon de-
muestran con claridad) que a igual cantidad de
dinero, la inversién civil genera un mayor ni-
mero de puestos de trabajo que la inversiéon mi-
litar. Por poner un ejemplo, durante el periodo
1980-1986 (el de mayor impulso a la industria
militar en el Estado espanol) entre las cuatro
empresas militares méds importantes del Estado
espafol, aumentaron un 96% sus ventas, un
147% sus inversiones, un 84% sus exportacio-
nes, v, sin embargo, disminuyeron un 1,9% sus
plantillas.

Por todo lo anterior es por lo que defen-
demos la Conversion como una operacién de
cambio social, que lleva implicitas una serie de
cuestiones a plantear: jconversion en qué?,
(qué productos, tecnologias y estructuras de or-
ganizacién han de reemplazar al sistema de pro-

Varias de las ideas reflejadas en este apartado han sido tomadas del libro «Armamento y Seguridad. Dimensiones econémicas y ambientales» de




duccién militar?, ;quiénes son los/las que de-
ben determinar el ritmo y la direccion?.

El tipo de contestaciones que vayamos
dando a estos interrogantes sera el que posibili-
te o dificulte esa transformacién social con la
que la Conversion pretende colaborar. Veamos
algunas ideas

POSIBLES PASOS A DAR

Un frente comuin:

La Conversion es un tema en torno al cual
se podria formar un «frente comin» com-
puesto por los diferentes movimientos
preocupados por el cambio social:

+ grupos impulsados por trabajadores/as y
sindicatos con el objetivo no sélo de ve-
lar por el mantenimiento de los puestos de
trabajo, sino también de producir bienes
titiles a la sociedad, e impulsar una ma-
yor participacion de los/las trabajadores/
as en la toma de decisiones.

* grupos de apoyo que trabajen sobre la ne-
cesidad de modificar las prioridades de
los Presupuestos Generales del Estado en
favor de programas sociales, infraestruc-
turas de servicios ptblicos, desarrollo de
centros urbanos, defensa y conservacion
del medio ambiente...

* movimientos pacifistas, antimilitaristas,
de solidaridad internacionalista, religio-
$08,... que se opongan a la fabricacién de
armamentos para la exportacion a los
llamados «paises del Tercer Mundo»

* intelectuales, profesores/as universita-
rias, preocupados/as por los efectos per-
judiciales del gasto militar en detrimento
de la economia civil.

Los obstdculos son enormes, pero la si-
tuacion puede cambiar si muchos/as trabajamos

para construir una economia para la paz y no
para la guerra.

Voluntad politica de las instituciones:

Los Gobiernos, Diputaciones y Ayunta-
mientos, deben comprometerse, con volun-
tad politica, en el cambio de la produccién
con fines militares hacia fines civiles, invir-
tiendo en la Conversion, personal y dinero,

avanzando en la democratizacion econdmi-
cay en la corresponsabilidad politica.

Segin sefiala Michael Renner «El enfo-
que mds efectivo podria consistir en crear un
marco general y proporcionar incentivos
para la produccion de bienes socialmente
iitiles que sean necesarios para la pobla-
cion, pero que tengan una escasa o nula de-
manda en el mercado. (...) A partir del mar-
co general que puede proporcionar el Esta-
do, probablemente seria preferible que fue-
ran los grupos y autoridades locales y regio-
nales los que se encargaran de poner en
prdctica esta politica. (...) Para que sea efi-
caz una politica de conversion debe ajustar-
se a las necesidades especificas de cada re-
gion, y conferir a los gobiernos locales y re-
gionales la autoridad y la capacidad econo-
mica que requiere el esfuerzo global. Esto
implica la inversion de las tendencias actua-
les. En restimen, la politica de conversion
afecta directamente al corazon de las
estructuras politicas.»

.Conversion en qué?:

En esta época de profundas crisis ecolo-
gicas, es necesario cuestionarse la relacion
entre economia y ecologia. Es necesaria la
fabricacion de productos que satisfagan las
necesidades pendientes (vivienda, asistencia
sanitaria, educacion, proteccion ambiental,
transportes colectivos, energias renova-
bles...) pues fabricar més coches en vez de
tanques, por ejemplo, no haria més que agra-
var los problemas medioambientales.

Los movimientos ecologistas, deberian
fortalecer el concepto de uso alternativo, ela-
borando pautas para la realizacién de una
Conversién a un sistema economico mas
sostenible, basado en productos y tecnolo-
gias de produccion que no danen el medio
ambiente.

El debate sobre la conversién ha empe-
zado. La expansion militar de los 80 ha to-
cado a su fin, y al tiempo que se aleja la
amenaza de guerra nuclear, hoy més que
nunca debemos trabajar seriamente los as-
pectos econoémicos del militarismo. En esta
labor todas y todos tenemos mucho que
aportar, pongamonos pues a ello.
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. Municién de artilleria

. Granadas
. Proyectiles subcalibrados

. Proyectiles antitanque

. Componentes de misiles

. Piezas para los carros de combate blindados modelos:M113, M108, M109, M47,
M48, AMX30

. Componentes para fusiles de asalto y ametralladoras

. Componentes de cafidn sin retroceso de 106 mm

. Torreta para ametralladora de 12,7 mm de los BMR-600
. Carcasas de bombas, incluidas quimicas

. Vasos de municién de artilleria de hasta 60 Kgs.

. Circuitos hibridos para aviacion militar

. Sistemas de vision artificial para aviones militares

. Sistemas de evasion del EFA (Avion de Combate Europeo)
. Aparatos de lanzamiento de granadas, de artificios pirotécnicos y de cohetes

. Repuestos para vehiculos de combate

. Comunicaciones para Defensa

. Miscaras antigas

. Equipos lanzafumigeros polivalentes

Depdsitos de municiones
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*» ARREGUI CIARSOLO, JUAN LUIS:

Uno de los tres socios fundadores del gru-
po en enero del 76, junto con su esposa
MARTINA MARIA ABENDIVAR GA-
MGOA (hermana a su vez de otro de los
hombre fuertes del grupo) y ANTONIO
MARIA PINEL OSORO (que abandoné el
grupo en septiembre del 82)

Este ingeniero vizcaino, nacido en
Mallabia es la cabeza visible de GAMESA,
y en la actualidad mantiene cargos de res-
ponsabilidad en précticamente todas las
empresas del grupo, e incluso en algunas,
que sin pertenecer formalmente a
GAMESA, ésta ha invertido en cllas.

GRAJALES JIMENEZ, JOSEBA
MIKEL:

Entra a formar parte de GAMESA con
nombramiento de Apoderado en 1978. A
partir de ahi va consolidando su posicién
en el grupo hasta convertirse en «la mano
derecha» de ARREGUI CIARSOLO, ocu-
pando puestos de responsabilidad (Vicepre-
sidente e incluso en algiin caso Presidente)
en la mayoria de las empresas del grupo.
Al mismo tiempo es el presidente del Clus-
ter de Aerondutica constituido por el Go-
bierno Vasco.

ABENDIVAR GAMBOA, CAYETANO:

Cufiado del presidente, entra a formar
parte del Consejo de Administracion de
Gamesa en el 81, siendo a finales del 93
Consejero de la mayoria de las empresas
del sector primario

LOPEZ GORRIZ, FRANCISCO JAVIER:

También entra en el primer Consejo de
Administracion creado por Gamesa a princi-
pios de 1981. En novimebre de 1986, recibe
un apoderamiento especial para firmar con-
tratos con la Direccion General de Armamen-

o
S

to y Material del M® de Defensa. A finales
del 93 era Consejero de al menos 9 empresas
ligadas al grupo.

AZCARRAGA RODERO, GOTZON:

Es nombrado Apoderado Mancomunado
de Gamesa en 1984, ha ocupado diferentes
responsabilidades en varias empresas del
grupo, aunque ha estado especialmente li-
gado a CONTOL VISION COMPUTER
(CVCO)

OZAETA UGARTE, JAVIER:

Al igual que el anterior, es nombrado
Apoderado Mancomunado de Gamesa en
1984, siendo algunos de sus idltimos
nombramientos el de Apoderado Solidario
de «CAMETOR» y Apoderado de
«V]_R_ESA»

LECUE ECHEVARRIA, MIGUEL AN-
GEL:

Es nombrado Apoderado de Gamesa en el
85. Durante los anos 92 y 93, es nombrado
Secretario y/o Consejero y/o Apoderado de
al menos 9 empresas del grupo

MUGICA PERAL, JOSE MIGUEL:

Es nombrado Apoderado de Gamesa en el
87. Durante 1993 se le nombran distintos car-
gos para las empresas pertenecientes al gru-
po «RESISA», «CVC» y «TECNOLOGIA
21»

MOUSSA BAKRI, AHMED:

Es nombrado Apoderado de Gamesa en el
88, recibiendo ademds un apoderamiento es-
pecial para la constitucion de una empresa
hispano-brasilefia con «IND. E COMERCIO
DE MAQUINAS E AUTOMATIZACAO
EPP LTDA.» A finales del 93 ostentaba car-
gos de responsabilidad en al menos 4 empre-
sas del grupo.




« FERNANDEZ DE VELASCO MUNOZ,
CESAR:

En enero del 81, y coincidiendo con la
adaptacion de la empresa a la nueva ley de
Sociedades Anénimas y el nuevo Consejo
de Administraciéon que se forma, entra a
formar parte del mismo como Consejero.
Ostenta cargos en al menos 8 empresas del
grupo, en varias de ellas como Vicepresi-
dente.

LOPEZ JUAN
INGNACIO:

Nombrado Apoderado de Gamesa en
1993, es también miembro del Centro de
Estudios e Investigaciones Técnicas de
Guiptzcoa (CEIT), al mismo tiempo ocupa
cargos en al menos otras 3 empresas del
grupo.

GANDASEGUI,

OTRAS PERSONAS CON CAR-
GOS EN VARIAS EMPRESAS
DEL GRUPO:

CARGOS DE GAMESA CON RE-
PRESENTACION EN OTRAS
EMPRESAS NO VINCULADAS
AL GRUPO:

* ARREGUI MUGARABA, FERNANDO:

Nombrado Apoderado de Gamesaen 1993,
y Director Financiero de «YANKE HERMA-
NOS SA» (empresa vizcaina dedicada al
transporte internacional)

* ASTORQUIZABALA, ANGEL:

Nombrado Consejero de Gamesa en 1993
y Vocal de «Corporacion AGBAR» (Barce-
lona), Vocal de «BODEGAS BILBAINAS
SA», Vocal de la «<SSOCIEDAD GENERAL
DE AGUAS DE BARCELONA», Conseje-
ro de la «COMPANIA DE SEGUROS
ADESLAS», Consejero de la «CORPORA-
CION IBV».

» AZCAGORTA PERAL, JULIO:

Nombrado Consejero de Gamesa en 1993
y Consejero Delegado, entre otras empresas
de KNORR ELORZA SA

* BARRENA MARTINEZ, MIGUEL AN-

GEL * LAUZE, BERNARD:

Nombrado Consejero de Gamesa en 1993
y Consejero de «Base Documental de la Em-
presa», lambién perteneciente a la Asocia-
cion de Fabricantes de Armamento y Mate-
rial de Defensa

» CRISTOBAL BANALES, FERNANDO
* DOIND, BERNARD

* ITURRIOZ AZURMENDI, JOSEMARIA 1) BN ZURIMENDL, LUIS ALBERTO:

Nombrado Consejero y Secretario de
Gamesa y Secretario de la «Sociedad de Gas
de Euskadi»

« SAN MARTIN MAGUREGUI, ALBERTO

 VEGA ARRIBAS, OSCAR:

Nombrado Secretario y Consejero de laem-
presa del Grupo GAMESA «<ABGAM» y
consejero de «Base Documental de la Em-
presa», pertenecienta a la patronal
armamentistica AFARMADE




* ABGAM, SA

# ARIES COMPLEX, SA

* BORG, SA
* CAMETOR, SA

* CIRESCO, SA
* COMPANIA REGIONAL DE ACEROS FORJADOS MERCEDES, SA
* COMPOSITES INDUSTRIALES, SA (COMINSA)

* CONTROL VISION COMPUTER, SA (CVC)
* DESARROLLO AERONAUTICOS DE EUSKADI, SA
* DIXSET, SA

* EGECONSA, SA

* EMPROEX, SA

* FIBERTECNIC, SA

* GAMESA AERONAUTICA, SA

* GAMESA DO BRASIL S/C LTDA.

* GAMESA INTERAMERICANA

* GAMESA INTERNACIONAL A.G.

* GETYSA, SA

* IBERILAB, SA
* INGENIERIA DE TECNOLOGIA AVANZADA, SA (INGTECA)

* INTEREST, SA
* MATRICERIA AUSTRAL
* PERMALIGHT SYSTEM, SA

* PRODUCCIONES INDUSTRIALES, SA

* RECUPERACIONES SIDERURGICAS, SA (RESISA)

* ROBOTICS TECHNOLOGY, SA (ROBOTECSA)

* RUSSIAN BATIK

* SARATE, SA

* SECHE, SA

* SERVICIOS DE ELECTRICIDAD E INSTRUMENTACION MANTENIMIENTO,

SA (SIEMSA)

* S.G.L. EXPORT, SA

* SIEMSA CENTRO, SA

* SIEMSA CONTROL Y SISTEMAS, SA

* SIEMSA NORTE, SA

* SISTEMAS DE MICROELECTRONICA, SA (SIMESA)

* TECNICAS PROYECTOS E INVESTIGACION, SA (TECPRINSA)
* TECNOLOGIA 21, SA
* VITRIFICACION DE RESIDUQOS, SA (VIRESA)
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* Seguimiento diario de las siguientes publicaciones:
- DEIA
- EGIN
- EGUNKARIA
- EL CORREO ESPANOL, EL PUEBLO VASCO
- EL INDEPENDIENTE (Hasta su desaparcion)
- EL MUNDO DEL PAIS VASCO
- EL PAIS
- EXPANSION

* Seguimiento semanal de las siguientes publicaciones:
- ACTUALIDAD ECONOMICA
- INTERVIU
- TIEMPO

* Seguimiento quincenal de las siguientes publicaciones:
- EMPRESA XXI
- ESTRATEGIA EMPRESARIAL

* Libros, publicaciones y documentos consultados:
- AGUIRRE, MARIANO; Y MALGESINI, GRACIELA (COORD.); «<MISILES O
MICROCHIPS. LA CONVERSION DE LA INDUSTRIA MILITAR EN CIVIL»

- DIPUTACION FORAL DE ALAVA; «LA INDUSTRIA EN ALAVA. SITUACION ACTUAL
Y PERSPECTIVAS DE DESARROLLO»

- DIPUTACION FORAL DE ALAVA; «1992 ALAVA, INFORME ECONOMICO»
- DIAZ HERRERA, JOSE; Y TIJERAS, RAMON; «<EL DINERO DEL PODER»

- FISAS, VICENC, «LAS ARMAS DE LA DEMOCRACIA»

- OLIVERES, ARCADI; «POR UNA ECONOMIA DE PAZ»

- OLIVERES, ARCADI; «LA VIABILITAT ECONOMICA DEL DESARMAMENT: EL CAS
DE LA INDUSTRIA MILITAR ESPANYOLA»

- ANUARIO DE SOCIEDADES, CONSEJEROS Y DIRECTIVOS, DICODI 30.000; DICODI
1992

- ANUARIOS DEL CENTRO DE INVESTIGACION PARA LA PAZ (CIP)

- ANUARIOS DEL SIPRI

- BOLETIN OFICIAL DEL ESTADO (Capitulo de Adjudicaciones)

- BOLETIN OFICIAL DEL REGISTRO MERCANTIL (BORME)

- CATALOGO DE LAS INDUSTRIAS ESPANOLAS DE DEFENSA, AFARMADE 1993




- CATALOGO INDUSTRIAL DE LA CAV (1987); CAMARA DE COMERCIO E INDUS-
TRIA DE ALAVA

- CATALOGO INDUSTRIAL VASCO «EUSKADI 92»; GOBIERNO VASCO
- CENSO OFOCIAL DE EXPORTADORES ESPANOLES: ICEX, 12* EDICION

- DEFENSA, REVISTA INTERNACIONAL DE EJERCITOS, ARMAMENTO Y TECNO-
LOGIA (mensual)

DIRECTORIO INDUSTRIAL DEL PAIS VASCO; IMPI, 1992
ESPANA 30.000; FOMENTO DE LA PRODUCCION, 1993
LA VOZ DE AFARMADE (revista trimestral)

MEMORIAS ANUALES DE GAMESA

- ¢ QUIEN ES QUIEN EN LA DEFENSA?, AFARMADE 1991
REVISTA ESPANOLA DE DEFENSA (mensual)
TECNOLOGIA MILITAR, (revista trimestral)

«Informe sobre las adjudicaciones del M° de Defensa, 1992»; Anuario del CIP 1992-1993,
pags. 352-397

«Industria militar en Euskadi», Monografico «<EUTSI» del «RESISTE», junio 1993

«La industria militar en Euskadi. un cancer muy extendido». «<HEGO MINA», n° 3, Enero-94.




NI UNA MUJER, NI UN HOMBRE,
NI UN DURO PARA LA GUERRA.
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